
近年、全国的にボルダリングジムを中心としたクライミング施設
が急増しました。その結果として上手く行く施設とそうではない施
設へ二極化が進み始めています。 クライミング施設は、不動産を
確保して設備を用意するハードの部分と、登って楽しいコンテンツ
を顧客に合わせて提供するソフトの部分を融合した複合的な施設
です。資金力のある大企業や地方公共団体から、カリスマのある
クライマーやルートセッターまで多種多様なプレイヤーがいる
中で、持続性をもって施設を運営するためには総合的な判断が
必要です。 

■開業＆設営コンサルティング
クライミング、ボルダリング施設の立ち上げに関しては施設だけ
に留まらず、事業全体のプランニングなどスポーツビジネスとし
て捉え、コンサルティングを実施いたします。 

■イベント・撮影・取材協力・タイアップ企画
クライミング、ボルダリングといったスポーツコンテンツをより身
近に感じてもらうためのイベント企画や PR 戦略の一環としての動画
や写真の撮影協力などを実施いたします。

■ルートセット
クライミング、ボルダリングの最重要項目とされるのが「ルート
セット」です。ベーシックなルートセットからプロのルートセッター
による本格的なルートまでケースに合わせてご提案いたします。 

■スタッフ講習
好きの延長のスタッフに留まらない、サービス提供者としての
スタッフ育成につながる講習を行います。

■マネジメント講習
経理・税務といった基本的な経営知識や、経営戦略として重要と
されるマーケティング施策まで、事業主として必要な知識を講習
いたします。 

案件のご相談、サービスについてのお問い合わせについて

ガンマウォール熊本では、お客様のニーズにあわせて５つのサービスを行っています。

案件のご相談については、ガンマウォールWEBサイトの「お問い合わせ」よりご連絡下さい。
担当者より折り返し連絡をさせていただきます。

ガンマウォール熊本　〒861- 8045  熊本市東区小山2丁目25 -38　TEL : 096 -295 -9920 www.gammawal l .com

ガンマウォール検索

クライミング施設運営チェックリスト
裏面の施設運用チェックリストをご活用ください



クライミング施設運営チェックリスト

クライミング施設運営全体概要

□施設の運用目的 

□利用者の想定（初級者⇔上級者、大人⇔子供、男女） 

□クライミングウォール、マット、ホールドの構成

事業計画書 ← 商業目的の場合

□開業までの工程表、プロセス管理表（業者選定、予算管理、施工管理） 

□3年間~5年間の財務予想（BS、PL、キャッシュフロー） 

□SWOT分析

スタッフ

□ジムマネージャー、ルートセッター、受付スタッフ、清掃スタッフ

□契約形態（雇用契約、業務委託契約）

□労務管理（残業、休日・深夜勤務の管理）

□安全管理、インストラクタースキル、ルートセットスキルの習得計画

店舗管理

□受付システム、会計システム、物販管理のセットアップ

□業務マニュアルの作成 ・プライスメニューのセットアップ

□標準的な営業時間、レッスンなどのスケジュール設定 

□メンテナンスの定期的な実施

マーケティング・PR・ブランディング

□ロゴ、アイデンティティ

□リアル集客

□ウェブ集客

□SNS

□マスメディアとのリレーション

□イベント企画

現状のご確認の際にご活用ください。


